
　北陸新幹線の福井・敦賀開業や中部縦貫自動車道の県内全
線開通など、福井県が“大きなチャンス”を迎える今、地域の「稼
ぐ力」を高め本県観光におけるイノベーションを創出すること
が重要です。「観光ビジネス創造コース」は、ニーズ志向（お客
さま志向）の商品開発のためのマーケティングやデザイン・ブ
ランディングの知識を学び、高付加価値で高価格帯のハイエ
ンドな「稼ぐ」商品開発を目指す実践的な研修です。
　県内で活躍する３名のコンサルタントによる講義と個別相談
により、貴社の商品開発をサポートします。

株式会社日本交通公社（現JTB）で国内・海外の旅行企画、
マーケティング、全社店舗展開、広告宣伝等を担当。自治
体観光アドバイザーとして全国各地の地域活性化に取り
組むと同時に観光産業に関わる人材育成に力を注いでい
る。2008年代表取締役社長、2014年代表取締役会長、
2020年６月取締役相談役を経て、2022年７月より現職。

北陸新幹線がやってくる今こそ、「稼ぐ」商品開発を考えてみませんか！

主催：公益社団法人福井県観光連盟　　共催：福井県

福井県観光アカデミー事務局（㈱JTBコミュニケーションデザイン内）

令和5年度 福井県観光アカデミー

令和5年8月開講
新商品の企画、既存商品の改良、試作品のテスト販売を検討されている方！

実践型！「稼ぐ商品開発プログラム」

観光ビジネス創造コース
受講生募集

株式会社JTB相談役 田川 博己氏

講師1

学 長

商品やサービスの企画、デザイン、プロモーションなど、
クライアントとエンドユーザーの双方の視点に立った、現
状分析、問題把握からデザイン提案にいたるまで、総合
的なコンサルティングに携わる。2016年、福井県文化奨
励賞を受賞。

アーチザン＆パートナーズ

景山 直恵 氏

講師3

事業会社にて、研究開発、事業企画などを担当した後、独立系
VCに移籍。技術系ベンチャー企業の投資育成を担当。2017
年２月より現職。福井県民ファンドの運営、企業コンサル、地
公体の観光調査、各種の研修・セミナー講師に携わる。

株式会社福井キャピタル＆コンサルティング

前田 英史 氏

講師2

生活研究・現場観察をベースとしたマーケティングリサー
チとコンセプトワークで、コクヨなどの消費財メーカーの
商品企画やデザイン開発に携わる。福井デザインアカデ
ミー講師。

デザインアシスト

鷹屋 信隆 氏

お問合せ

〒105-8335 東京都港区芝3-23-1 セレスティン芝三井ビル12階　Mail：fukuikankoacademy@jtbcom.co.jp

講師紹介コース紹介

学長紹介

コース詳細、
お申込み方法は裏面へ

本コースのポイント

マーケティングなどの
コンサル知識の習得

POINT  1
稼ぐ商品開発のための
商品企画書の作成

POINT  2
試作品のテスト販売による
アンケート調査の実施

POINT  3
講義と個別相談による
個別サポート

POINT  4
講師陣・受講生との
コミュニティの形成

POINT  5
目玉!



受講希望者は、右記HPアドレスもしくはQRコード
（福井県観光連盟ホームページ）から令和5年度福井
県観光アカデミー受講申込書（様式1）をダウンロー
ドして必要事項をご記入いただき、Emailでお申し
込みください。

令和５年度 福井県観光アカデミー「観光ビジネス創造コース」

※選考の結果については、お申込みいただいた方全員にお知らせ
します。

〇商品開発のためのマーケティングやデザイン・ブランディングの知識・応用を習得する。
〇北陸新幹線の敦賀延伸も見据え、ハイエンドな新商品開発のための商品企画書を作成する。

申
込
の
流
れ

●申込方法

●申込締め切り　令和5年8月10日㈭

●申込先

［ WEBサイト ］
https://www.fuku-e.com/topics/detail_1589.html 

福井県観光アカデミー事務局（㈱JTBコミュニケーションデザイン内）
Mail：fukuikankoacademy@jtbcom.co.jp

●申込メールについて
・メールタイトルに下記を入れてください。
　【福井アカデミー申込】観光ビジネス創造コース、氏名
・受講申込書が添付されていることを必ずご確認ください。

開 講 期 間募 

集 

要 
項

（講義7回・個別相談2～3回）
令和5年8月～令和6年1月

※応募者多数の場合には、福井県内の市町や観光団体からの推
薦があった方を優先して選考いたします。

受講対象者 観光分野の商品開発に関心のある
民間事業者等
（チラシ上部の募集対象をご確認ください）

※講義の日程、内容は、変更になる場合があります。
※第３回の講義3.は、トーク・セッションを予定しています。第５回は、４日間のテスト販売のうち、最低１日の出席をお願いします。
※上記の講義・個別相談とは別に、次回の講義に向けた事前準備（商品の企画や試作品の作成など）を行っていただきます。
※テスト販売は、観光客が多く来店する場所で実施予定です。場所は受講生の商品により最終決定し、ご案内します。カリキュラムの詳細については、下記WEBサイトをご確認ください。

令和5年度カリキュラム（講義7回・個別相談2～3回）

募 集
対 象

ゴール

〇商品アイデアがあり、商品化のための知識やスキルを得たい事業者。
〇土産品など試作品のテスト販売を行いたい事業者。
〇既存商品の販売や改良に際して、現状把握や分析を行いたい事業者。

※新型コロナの感染状況により、オンライン方式に変更に
なる可能性があります。

受 講 方 法 対面方式

※聴講生は、講師による講義と受講生による発表の聴講のみとなります。
実習への参加は、希望者のみ可能です。テスト販売、個別相談、最終発表なし。

定　員 一般受講生：
聴　講　生：

15名程度
10名程度

3万円（税込）
2万円（税込）

一般受講生：
聴　講　生：

受講料

※講義回に5回以上出席した方を修了者と認定します。

※受講生の人数、居住地を考慮して決定します。
場　所 福井市内（予定）

講義回 日時 講義 個別相談（希望者のみ）

第1回 8月25日（金）
13：00-18：00

学長講義
共通講義：観光や地域の現状把握、アフ
ターコロナにおける観光
※地域マネジメントコースと合同開催。

第2回 9月4日（月）
13：00-17：00

講義1. マーケティングの基礎知識
講義2. 観光客動態調査の概要報告

第3回 9月18日（月）（祝日）
13：00-17：00

講義3. デザイン・ブランディング事例
実習1. 土産物店での売り場観察

第4回 10月上旬
13：00-17：00

発表1. 試作品の企画発表
実習2. 試作品のブラッシュアップ1

個別相談1.（第４回～第５回の間）
※テスト販売に向けた試作品について

第5回 11月23日（木）（祝日）～
11月26日（日）

実習3.�試作品のテスト販売�
（お客さまアンケート調査を実施）

第6回 12月下旬
13：00-17：00

講義4. お客さまアンケート調査の報告
実習4. 試作品のブラッシュアップ2

個別相談2.（第６回～第７回の間）
※商品企画書の作成について

第7回 1月31日（水）
13：00-17：00

発表2.�商品企画書の発表（最終報告会）
修了書授与


